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以前每次跟大家分享的都是好的消息。今天反而
想跟大家先说一件令人难过的事情，大家都知道，
Xavier不久将离开中国，就任安盛信利亚欧区首席
执行官。事实上这也是个好消息。Xavier，我为你高
兴!祝贺你事业更上一层楼！

我衷心感谢Xavier的领导和付出。Xavier对安盛近
十年在中国取得的成绩功不可没。作为安盛中国
首席执行官，他带头实现了安盛集团对安盛天平
的全面控股，使其成为中国最大的外资财险公司。
作为安盛天平董事长，他带领公司转型为业务多
元的保险公司和健康险行业领导者。在他的领导
下，公司进行了一系列体现安盛 “从赔付者到陪伴
者”战略的产品服务创新，并与中国领先的互联网
医疗服务公司比如企鹅杏仁建立了战略合作伙伴
关系。

在Xavier的带领下，公司转型首战告捷；我们将携
手努力，继续推动转型迈向新阶段，将最好的服务
带给中国客户，因为“客户至上”一直以来是我们
的核心宗旨，引导我们成为中国客户在健康管理
乃至生活方方面面真正的“陪伴者”。

“客户优先”，时刻心系之。在从保单“赔付者”转型
为客户“陪伴者”途中，我们始终为客户着想，守护
他们生活的每一步 ⸺ 不论健康还是更加广阔的
需求。

我们正在将愿景逐步变成现实，通过推出健康服
务满足客户变化的需求，其中包括解压咨询服务，
同时更多创新型健康产品将陆续发布。在所有团
队包括健康险事业部和品牌部的共同努力下，安
盛健康险业务全国推广活动号角已正式吹响，覆
盖全国七大重点省市的业务路演也拉开了帷幕，
将我们优质实惠的保险方案带给更多的中国客
户。

A MESSAGE FROM THE CEO  CEO 寄语

同事们你们好，



����������������������������

������
�	����
�����������
������������������������
���������������������������
�

�������
��������
�
�������������������������
���
��
���� �
����������������������
��
� ��� ������ ����� �

��
����
������������
������������������������
��������
�
����������
�����������

�� ���
� ����� �
� �������� ��� ����� ����������
�� �
��
��������� ����������������
��������
�
� �� ��� ���������
�
�������������
����������������
��������������������
�
��� �
������ ���� �
�� ������� ������� 
������� ����
��
����� �
������ ����� 
��������� 
�� ���� ­���������
�����������������������
������
�������������������
�
��������������
�������������
������­������������
������������ ���� ������
�����
�� 
�� ���� �
������
���
� �� ������������ �������� ���� ������� ��� ������
�  ��

����������������
����
��������������������
����
���
���������
��������������� �
����������������������
������������ ���������� ������������� ����� �
��� 
��
���������
��� ��
������� ������� �������� �
��������
��������­�������­��������
��
��
�

�����������������
�����
��
���
����

��������������
�������������������
������������������
�����������������
�����
����
������
�����
�����������
����
��������������
����
����� ������������������
���������� ������������
����� 
��� �
��� ������ �������� ��� �
� ���
��� �� �����
�������� 
�� 
��� ����
����� �
�� 
���� 
�� ������ �������
�
�������������
�����������������
������������
�

����
�����������������������
������������������
������
���� ��
��������� �
����������
���������� �
������
��
��������������������
��������������������
������������
�����
��������������
���������
����������������
��
�

������������������������
�����
�������������
������
���
������� ��������� �
� �������� ����
������ ��
������
������ �� ������� ������� �
��������
�� �������� �
�����

��������
������
����������������
�������
���������
�

�
� ����� �
����
������ ��
���� ��
�� ���� ������
���������� ������� ���� ���������� 
��� ����
������
��������������
����������������������
��������
����
�������������� �
����
��� ��� ���������
����
�������
���� ������� �
� ������ ��
������� ���� �������� �������
�
����
����
��
�������
����


����

����
��������������������������������
������������
��������� ������������������
���������������� ��������
����
��� ���������
���� ����������� ���� ���� ���
�������
���������������������
����������
�­����������������

����������
������������������
���­�������­�������
�
��
������������ ��� ����� ��� ����� �
� �������� ����
����������
�������� ����������������������������
��
�������� ����
����� ���� ��
����� ��� ������
��������

������ ����������� �
������� ����� ��������� ����
�����������
�����������������
�����
�

������
�����������
����������������
�����
���������
�
��������������������������
����
������������� ���
���������������
��
�­�������������������
���
�
��
����������
�����������
����

���
�������������������
��������
��������
��������������������������������
���� ����
���� ������ �� ���������� �
������ 
�� ��������
�
���������� ����� �������� ������� ��
������� ����
�������� ������� ��� ������� �������������� ������� ����
���������
�

����
�������������
��������������
�
�����������
�����
���������������������������
�����������������
��
��
�������� ��� ��������� ��� 
��� �������� ���� ���������
�����
������
���������������
������������
�����������
���� ����������� �
���� ���� ����������� ������� �
��
����
����� 
�� ����
����
� �
��������� ���� ��
�����
�������
���������
�������
��
���������������������
�������
��
���������������
��������������
��������
�
����������������������� ���� �����
��
��������������
����������������������������������
������
�����
��
����������
�������
����
�����
�������
���������������
�������������� �����
����������
������
�������
�����
���������
� ������� ���� ������ ���� �
��������� ������
��� ���� ���������� 
��� �
��������� �
���������
������
��� ���� ���������� �� ������� 
�� �
���������
�������
����
�������������������������������������
�����
������������
���������
�

�����
��� ������
���
�������
���������������������
��������
�� �
� ������ 
��� ����
������ �
������
�
�������� ��� ����� ����� �� ����� ���������
� ­������
����
�����������������
���

���
�����������������

Yamin Zhu 朱 亚 明

“客户优先”意味着在瞬息变幻的中国市场，通过
我们国际市场的先进管理经验和本地的创新合作
，为中国客户提供最合适他们的服务。通过与线上
线下医疗健康服务平台企鹅杏仁合作，充分整合
便捷的线上服务、打通全面且丰富的线下医疗资
源，我们将帮助中国客户打造“医疗管家”的健康
管理服务。

“客户优先”这一价值观鼓励我们牢牢把握客户的
需求变化，从而提供具有价值的服务。最近上线的

“非车学院”作为非车转型项目培训管理的核心载
体，就为我们提供了学习非车业务知识的机会，帮
助我们深入了解非车业务，洞察客户需求。在非车
学园我们可以学习零售险、商业险、中高端健康险

（UMC）、高端健康险等各类专业产品课程，以及销
售、核保、理赔、营销等各类通用技能课程。

“客户优先”同时也要求公司依法合规经营，坚持
做负责任的企业。合规是我们的内在需求和文化。
无论消费者、还是员工，每个人都愿意和有标准、
讲规范、重诚信的公司为伴，合规能为公司走得更
远、走得更稳而保障和赋能。合规更是我们的外在
品牌：公司追求并践行在“阳光下”经营、凭专业服
务获得信任的理念，我为员工以合规路径建立与
客户间的“高品质”关系而骄傲。在法律合规团队
带领下，合规治理的框架正在完善，以“正直、诚信
、规范、负责”等为核心的合规工作及宣教活动将
逐步展开。

我相信，每个人都是安盛合规经营的实践者，都是
安盛服务客户的代言人！在大家的共同努力下，公
司一定能大有所为。秉承“客户优先”，我们在积极
行动！

祝大家夏日愉快！
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6月9日安盛天平召开特别员工大会，安盛亚洲首
席执行官GordonWaston安盛天平董事长Xavier 
Veyry、安盛天平拟任首席执行官朱亚明以及管理
委员会成员、总部各部门及分支机构负责人出席
了此次特别员工大会。

会议开始由Gordon宣布了Xavier的最新任命和朱
亚明女士领导职能上的变化。Xavier将前往爱尔兰
都柏林担任安盛信利亚欧区首席执行官，同时他
将继续担任安盛天平董事长及工银安盛董事。在
过渡期，安盛天平拟任首席执行官朱亚明女士也
将负责管理AXA RMC（区域管理公司,上海）及北京
代表处，并直接向Gordon汇报。朱亚明女士同时
加入安盛合伙人（AXA Partners），跻身安盛全球顶
尖领导人队伍。Gordon同时恭喜Xavier及亚明就
任新职并由衷感谢Xavier在领导中国业务期间的
所有付出。

会上，Xavier表达了对安盛天平未来发展的乐观展
望，并衷心感谢与大家以及亚洲市场的多年共事，
这是他一生难忘的经历。Xavier同时也祝贺亚明加
入安盛合伙人队伍，与全球团队一道共筑安盛美
好未来。

会 议 最 后，在 朱 亚 明 女 士 主 持 的 问 答 环 节 中，
Gordon肯定了公司在健康险业务上的成绩并分
享了健康业务发展策略。最后大家希望Xavier能够
常回来看看，Xavier也承诺他会定期回中国看望大
家。

谢谢Xavier! 希望你在新岗位一切顺利！

特别员工大会远程召开
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5月12日，知名财经作家吴晓波对话安盛中国首席执
行官、安盛中国首席执行官卫泽韦 (Xavier Veyry)， 
安盛保险拟任首席执行官朱亚明，以及安盛保险的
战略合作伙伴企鹅杏仁集团总裁马丁，深度探讨了
中国未来的医疗健康管理及中国医疗健康服务创新
变革。是次圆桌对谈标志着安盛保险与企鹅杏仁战
略合作伙伴关系的深化，后续两司将强强联手，建立
完善的线上线下健康生态系统，致力打造人人可及
的高品质医疗健康服务。

此次圆桌对话有效树立了安盛在中国“数字医疗和
创新健康服务新典范”的业界形象、打造了安盛“值
得信赖的健康陪伴者”品牌形象。

《吴晓波下午茶》正片已上线微信公众号吴晓波频
道，目前在微信已有27万以上的阅读量。

安盛、企鹅杏仁、吴晓波圆桌对谈：疫
情后的保险行业

https://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MzA3OTM5NTkxNA==&mid=2652526278&idx=1&sn=bf885f180f4b9d7d141f588d8c68017e&chksm=845adbe3b32d52f55e04d7c95a645d13fb9f500cd2fa6db9917829635885bbcbb8bb23b5e74c&mpshare=1&scene=1&srcid=&sharer_sharetime=1592215677988&sharer_shareid=ad327d67f5fdd22ab6b42960e480d9b6&exportkey=Ab5Zi5956Cxgxw%252FtSFsQmDk%253D&pass_ticket=PS%252FSKfoIpuI%252FUiBUlt65p%252BocfsDgCneoNuxkBBJq%252BwQ%253D%23rd
https://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MzA3OTM5NTkxNA==&mid=2652526278&idx=1&sn=bf885f180f4b9d7d141f588d8c68017e&chksm=845adbe3b32d52f55e04d7c95a645d13fb9f500cd2fa6db9917829635885bbcbb8bb23b5e74c&mpshare=1&scene=1&srcid=&sharer_sharetime=1592215677988&sharer_shareid=ad327d67f5fdd22ab6b42960e480d9b6&exportkey=Ab5Zi5956Cxgxw%252FtSFsQmDk%253D&pass_ticket=PS%252FSKfoIpuI%252FUiBUlt65p%252BocfsDgCneoNuxkBBJq%252BwQ%253D%23rd
https://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MzA3OTM5NTkxNA==&mid=2652526278&idx=1&sn=bf885f180f4b9d7d141f588d8c68017e&chksm=845adbe3b32d52f55e04d7c95a645d13fb9f500cd2fa6db9917829635885bbcbb8bb23b5e74c&mpshare=1&scene=1&srcid=&sharer_sharetime=1592215677988&sharer_shareid=ad327d67f5fdd22ab6b42960e480d9b6&exportkey=Ab5Zi5956Cxgxw%252FtSFsQmDk%253D&pass_ticket=PS%252FSKfoIpuI%252FUiBUlt65p%252BocfsDgCneoNuxkBBJq%252BwQ%253D%23rd
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6月5日-6日，安盛天平拟任首席执行官朱亚明女
士到访重庆分公司并出席了合作伙伴企鹅杏仁重
庆综合医疗中心开业典礼。期间，朱亚明女士在重
庆分公司副总经理江竟华陪同下拜访了重庆银保
监局，同时拜望了当地领导，为公司后续政府合作
项目奠定了良好基础。

朱亚明女士向重庆银保监局产险负责人介绍了安
盛天平的多元化业务发展战略、安盛集团对中国
市场的未来布局和经营理念，并就外资产险公司
在中国的发展、健康险和信用保证保险的发展等
行业热点问题做了深入沟通。

在与重庆分公司班子和中层干部开展的工作会议
上，朱亚明女士就重庆分公司发展现状及前景给
与分析指导，并强调了安盛核心价值观：第一、要
充分了解客户、经销商的需求，盘点公司的现有资
源，充分发挥安盛品牌价值优势、服务品质优势，
提供满足客户需要的，区别于市场的产品和服务； 
第二、在公司转型过程中，管理人员要注意自己的
一言一行，要用自己的行为影响员工和客户，要敏
锐敏捷，敢于决断。此外，朱总以自己的职业历程
勉励大家要做好计划，勇于挑战自我，敢于为梦想
尝试；“要做一个有心人，不偏不倚，赢得信任；不
抱怨，让每一段经历都有意义”，这些经历娓娓道
来，春风化雨。

朱亚明女士此次重庆之行由总裁助理兼首席理赔
官阳勇全程陪同，给分公司团队注入了新动力，鼓
舞了全体员工的士气，增强了对公司转型发展的
信心。

朱亚明女士到访重庆分公司

Yamin with Chongqing branch colleagues 
亚明与重庆分公司员工合影

Yamin at Qhealth Chongqing Integrated 
Medical Center opening ceremony 

亚明于企鹅杏仁医生重庆综合医疗中心开业典礼



� 	���
�� �
� ��
��
� � �������
� ���� �
�
��
��� � ����� �
�� �
� �� �������
��
�������

����� ����������  ������ ��� ����
�� ���������� ����

��������� ��������� 
�� ���� ¡¦��� �
� �

��� �������
��������������
�����
��������������������
�����
�
�
�������

������
������
��������¨

旨在推动公司健康险业务增长、协助机构转型的
“健行安盛”-- 健康险业务推广活动已于5月15日

吹响号角。下面，让我们一起盘点一下健行安盛大
记事：

“健行安盛”-- 健康险业务推广活动号
角吹响，开启安盛精彩一夏

BUSINESS UPDATES  本月聚焦
�����������������������
������������


������ ���� ¢¡���� � ������ ��� ����
��� ��������� ����
�������������������������������������������������������
 ���©�
��� ��������� ���������� �����©�
�� ����
�����
��

���������������������	���������������©������
�
�������� ����� ������
��� ���
���� ���ª��  ������
�
��������������
�

健行安盛 ----健康险业务全国盛大路演

“健行安盛”健康险业务全国盛大路演已正式拉开
帷幕。自5月21日起相继在杭州、南京、上海、广州、
济南五座重点城市成功举办，并将在近期抵达北
京和深圳，共同见证安盛保险健康险事业之旅上
的每一次成功迈进。
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随后“健行安盛”健康险业务盛大路演于5月27日
及5月29日分别来到上海与广州两座国内超一线
城市。上海场出席嘉宾150位，广州场130位。每一
场路演活动均受到了当地嘉宾的热烈欢迎，也见
证了安盛健康险业务进程的重要时刻。
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上海场路演活动中，安盛天平拟任首席执行官朱
亚明女士出席并发表致辞，寄语并展望了安盛保
险健康险业务在中国市场的广阔前景。
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现场，安盛保险上海分公司总经理张晓宇与安盛
保险广东分公司总经理刘楚权也分别在现场发表
了致辞和对未来的展望。

此次线下路演活动充分体现了安盛保险的“从赔
付者到陪伴者”策略，通过在分公司面向渠道合作
伙伴的健康险路演活动，安盛健康险业务将迈向
新阶段。
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健康险社交媒体广告宣传
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安盛保险x网易数读联合发布中产阶级必盛白
皮书

安盛保险联合网易数读发布新中产必盛白皮书，
通过大数据全方位展现中国新中产阶级购买力、
事业发展、消费习惯以及健康管理相关画像。白皮
书清晰指出新中产的脆弱与两面性：光鲜亮丽背
后，一场大病就能将他们打回原形，从而引出盛放
人生·全球癌症医疗保险产品讨论，突出强调产品
依托全球先进技术，守护新中产健康与盛放的品
质。
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截止5月26日，白皮书在网易数读公众号、网易新
闻公众号、浪潮工作室公众号阅读量均破10万+，
并且在网易新闻客户端获得超万条的跟帖与讨
论。此外，白皮书在文末介绍了一支由安盛保险与
网易哒哒合作开发的必盛人生解谜H5小游戏，通
过找寻游戏中的线索，获得打开生命之门的钥匙，
充满趣味的互动玩法，全面体现全球癌症医疗险
产品特色，并引发参与者的深度思考。

H5可通过白皮书文末阅读原文链接或扫描下方二
维码进行体验。
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内部活动：健康险知识竞赛

5月15日，面向所有安盛员工的健康险知识竞赛活
动拉开帷幕。截至5月21日，企业微信入口共有602
名公司员工积极参与答题活动，微信公众号入口
吸引了5567名参与者，后台共收到多达3980张有
效成绩截图。活动结束后，企业微信入口共60名员
工通过自己的努力，金榜题名，获得知识竞赛大
奖，微信端口也有12名幸运伙伴赢取了丰厚的奖
品。

­���� ��������� ��� ��������� �
� ����� ���������� ����
��������������
����������������
�������������������
��
���
����
���������������������������������������
��
����
��� ����� 
�� ���� ������������� 
��� ������ ���
������� �������� ������
������ ��
�� �� ������� � �
� ��
��������� � �
� 
��� ����
������ �
� ������� �� ������� �����
������������������


��� ������
��� ����
����� ��
� ������� � ������ ���
����
���������������
�����������
�����������
���
� �������� ��� ��
������ ��������
����� ��������� �����
������������������
������������������������
��
������¢£�
���������������������������««¤¥� � ������ � ����������®�
�����
��
������������¡¡¦«������
�­����
��¦����������
���¨� ���������� �������� �����
���� �����
��  ����
�
�
����������
���

��� ���������� ����
������ ������ �����
�� ����� �����
����������� ���
���� �� �������� �
�������
�� ������
������ ����� ���©�� ��������� ���� ���� 
�����©���
�� 
��
���������������
������	����������


这场知识竞赛帮助提升了员工及大众对安盛以及
健康险业务的认识和了解。今年将是安盛保险健康
险业务锐意进取的一年，相信在所有安盛人的共同
努力下，安盛保险定会稳步实现“从赔付者到陪伴
者”的愿景，助力客户盛放人生，稳步未来。

此外，通过朋友圈对外传递“健行安盛”的产品活
动，影响力最大的员工还将作为宣传大使获得“健
行”奖励，如榨汁机、体脂秤以及京东卡等。共有27
家分公司参与了这次活动，平均点赞量超过330，而
拔得头筹的员工更是获得了1153个赞。前五名分
公司分别为浙江、山西、山东、宁波、河南。恭喜你
们！

“在销售层面，也通过更加明确的竞赛机制，奖品奖
励，以及举办最佳销售的精英高峰会，激发了全员
销售热情。
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首发的两场路演活动到场嘉宾超过270人，包括在
浙江及江苏的重要渠道合作伙伴及两地分公司领
导。安盛保险首席健康险业务官周晞烨先生对安
盛保险健康险业务的发展与愿景作了清晰细致的
阐述。会上，安盛保险浙江分公司总经理何中晓与
安盛保险江苏分公司总经理吴波也分别在现场发
表了致辞。

线上解压咨询服务

作为健康险业务的增值服务，安盛保险联合企鹅
家庭医生推出线上解压咨询室，专家团队经国家
认证，7*14小时在线聆听快速响应，信息全程加密
保护隐私，解除心理压力。凡在5月15日-8月14日
期间购买指定安盛健康险产品，都有机会领取免
费1次1对1专享电话解压咨询服务。截止发刊时
间，已有992位新客户获得电话解压咨询服务。
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旨在推动公司健康险业务增长、协助机构转型的
“健行安盛”-- 健康险业务推广活动已于5月15日

吹响号角。下面，让我们一起盘点一下健行安盛大
记事：
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健行安盛 ----健康险业务全国盛大路演

“健行安盛”健康险业务全国盛大路演已正式拉开
帷幕。自5月21日起相继在杭州、南京、上海、广州、
济南五座重点城市成功举办，并将在近期抵达北
京和深圳，共同见证安盛保险健康险事业之旅上
的每一次成功迈进。
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随后“健行安盛”健康险业务盛大路演于5月27日
及5月29日分别来到上海与广州两座国内超一线
城市。上海场出席嘉宾150位，广州场130位。每一
场路演活动均受到了当地嘉宾的热烈欢迎，也见
证了安盛健康险业务进程的重要时刻。
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上海场路演活动中，安盛天平拟任首席执行官朱
亚明女士出席并发表致辞，寄语并展望了安盛保
险健康险业务在中国市场的广阔前景。

����������� ������ ���
���� �������� �������� 
��
�������������������������������������������������
����������������
��������
��������������� ������
���������
��������������
���

���������������
�

���� ���
�������� �
� �������� � ��������� �������� ������
����� ���
���� ����� ������� 
�� ���������
�� �
����
����
�

������ ������ ������� ��������� ��
��� ���������
������
��������
��������
�

现场，安盛保险上海分公司总经理张晓宇与安盛
保险广东分公司总经理刘楚权也分别在现场发表
了致辞和对未来的展望。

此次线下路演活动充分体现了安盛保险的“从赔
付者到陪伴者”策略，通过在分公司面向渠道合作
伙伴的健康险路演活动，安盛健康险业务将迈向
新阶段。
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健康险社交媒体广告宣传
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安盛保险x网易数读联合发布中产阶级必盛白
皮书

安盛保险联合网易数读发布新中产必盛白皮书，
通过大数据全方位展现中国新中产阶级购买力、
事业发展、消费习惯以及健康管理相关画像。白皮
书清晰指出新中产的脆弱与两面性：光鲜亮丽背
后，一场大病就能将他们打回原形，从而引出盛放
人生·全球癌症医疗保险产品讨论，突出强调产品
依托全球先进技术，守护新中产健康与盛放的品
质。
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截止5月26日，白皮书在网易数读公众号、网易新
闻公众号、浪潮工作室公众号阅读量均破10万+，
并且在网易新闻客户端获得超万条的跟帖与讨
论。此外，白皮书在文末介绍了一支由安盛保险与
网易哒哒合作开发的必盛人生解谜H5小游戏，通
过找寻游戏中的线索，获得打开生命之门的钥匙，
充满趣味的互动玩法，全面体现全球癌症医疗险
产品特色，并引发参与者的深度思考。

H5可通过白皮书文末阅读原文链接或扫描下方二
维码进行体验。
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内部活动：健康险知识竞赛

5月15日，面向所有安盛员工的健康险知识竞赛活
动拉开帷幕。截至5月21日，企业微信入口共有602
名公司员工积极参与答题活动，微信公众号入口
吸引了5567名参与者，后台共收到多达3980张有
效成绩截图。活动结束后，企业微信入口共60名员
工通过自己的努力，金榜题名，获得知识竞赛大
奖，微信端口也有12名幸运伙伴赢取了丰厚的奖
品。
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这场知识竞赛帮助提升了员工及大众对安盛以及
健康险业务的认识和了解。今年将是安盛保险健康
险业务锐意进取的一年，相信在所有安盛人的共同
努力下，安盛保险定会稳步实现“从赔付者到陪伴
者”的愿景，助力客户盛放人生，稳步未来。

此外，通过朋友圈对外传递“健行安盛”的产品活
动，影响力最大的员工还将作为宣传大使获得“健
行”奖励，如榨汁机、体脂秤以及京东卡等。共有27
家分公司参与了这次活动，平均点赞量超过330，而
拔得头筹的员工更是获得了1153个赞。前五名分
公司分别为浙江、山西、山东、宁波、河南。恭喜你
们！

“在销售层面，也通过更加明确的竞赛机制，奖品奖
励，以及举办最佳销售的精英高峰会，激发了全员
销售热情。
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首发的两场路演活动到场嘉宾超过270人，包括在
浙江及江苏的重要渠道合作伙伴及两地分公司领
导。安盛保险首席健康险业务官周晞烨先生对安
盛保险健康险业务的发展与愿景作了清晰细致的
阐述。会上，安盛保险浙江分公司总经理何中晓与
安盛保险江苏分公司总经理吴波也分别在现场发
表了致辞。

线上解压咨询服务

作为健康险业务的增值服务，安盛保险联合企鹅
家庭医生推出线上解压咨询室，专家团队经国家
认证，7*14小时在线聆听快速响应，信息全程加密
保护隐私，解除心理压力。凡在5月15日-8月14日
期间购买指定安盛健康险产品，都有机会领取免
费1次1对1专享电话解压咨询服务。截止发刊时
间，已有992位新客户获得电话解压咨询服务。
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旨在推动公司健康险业务增长、协助机构转型的
“健行安盛”-- 健康险业务推广活动已于5月15日

吹响号角。下面，让我们一起盘点一下健行安盛大
记事：
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健行安盛 ----健康险业务全国盛大路演

“健行安盛”健康险业务全国盛大路演已正式拉开
帷幕。自5月21日起相继在杭州、南京、上海、广州、
济南五座重点城市成功举办，并将在近期抵达北
京和深圳，共同见证安盛保险健康险事业之旅上
的每一次成功迈进。
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随后“健行安盛”健康险业务盛大路演于5月27日
及5月29日分别来到上海与广州两座国内超一线
城市。上海场出席嘉宾150位，广州场130位。每一
场路演活动均受到了当地嘉宾的热烈欢迎，也见
证了安盛健康险业务进程的重要时刻。

�������������������������������������������������

������­������������������������������������������
������� ����� �� ����
�� 
�� �� ������� ������� �
�� ������
�������������������������������
�

上海场路演活动中，安盛天平拟任首席执行官朱
亚明女士出席并发表致辞，寄语并展望了安盛保
险健康险业务在中国市场的广阔前景。
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现场，安盛保险上海分公司总经理张晓宇与安盛
保险广东分公司总经理刘楚权也分别在现场发表
了致辞和对未来的展望。

此次线下路演活动充分体现了安盛保险的“从赔
付者到陪伴者”策略，通过在分公司面向渠道合作
伙伴的健康险路演活动，安盛健康险业务将迈向
新阶段。
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健康险社交媒体广告宣传
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安盛保险x网易数读联合发布中产阶级必盛白
皮书

安盛保险联合网易数读发布新中产必盛白皮书，
通过大数据全方位展现中国新中产阶级购买力、
事业发展、消费习惯以及健康管理相关画像。白皮
书清晰指出新中产的脆弱与两面性：光鲜亮丽背
后，一场大病就能将他们打回原形，从而引出盛放
人生·全球癌症医疗保险产品讨论，突出强调产品
依托全球先进技术，守护新中产健康与盛放的品
质。
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截止5月26日，白皮书在网易数读公众号、网易新
闻公众号、浪潮工作室公众号阅读量均破10万+，
并且在网易新闻客户端获得超万条的跟帖与讨
论。此外，白皮书在文末介绍了一支由安盛保险与
网易哒哒合作开发的必盛人生解谜H5小游戏，通
过找寻游戏中的线索，获得打开生命之门的钥匙，
充满趣味的互动玩法，全面体现全球癌症医疗险
产品特色，并引发参与者的深度思考。

H5可通过白皮书文末阅读原文链接或扫描下方二
维码进行体验。
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内部活动：健康险知识竞赛

5月15日，面向所有安盛员工的健康险知识竞赛活
动拉开帷幕。截至5月21日，企业微信入口共有602
名公司员工积极参与答题活动，微信公众号入口
吸引了5567名参与者，后台共收到多达3980张有
效成绩截图。活动结束后，企业微信入口共60名员
工通过自己的努力，金榜题名，获得知识竞赛大
奖，微信端口也有12名幸运伙伴赢取了丰厚的奖
品。
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这场知识竞赛帮助提升了员工及大众对安盛以及
健康险业务的认识和了解。今年将是安盛保险健康
险业务锐意进取的一年，相信在所有安盛人的共同
努力下，安盛保险定会稳步实现“从赔付者到陪伴
者”的愿景，助力客户盛放人生，稳步未来。

此外，通过朋友圈对外传递“健行安盛”的产品活
动，影响力最大的员工还将作为宣传大使获得“健
行”奖励，如榨汁机、体脂秤以及京东卡等。共有27
家分公司参与了这次活动，平均点赞量超过330，而
拔得头筹的员工更是获得了1153个赞。前五名分
公司分别为浙江、山西、山东、宁波、河南。恭喜你
们！

“在销售层面，也通过更加明确的竞赛机制，奖品奖
励，以及举办最佳销售的精英高峰会，激发了全员
销售热情。

��
��� ¢£¤� �������� ���������� ���
������ ��
������
���������
��� ���� �
���� ����������� ��� ��������� ����
����������������������������������
��
����
��
�����
���������������� �������������¯�������
�������������
����
�� ���� ������
�� �
�� ������ ������� ��������� ���
������ ����� ���� ��������
�  �� ��
�����
�� ��������
�������� 
�� ��������� ������� ���� ��� 	
�� ��������
�������� 
�� �������� ������� ����� ���
� ����������
����������
���������������������


首发的两场路演活动到场嘉宾超过270人，包括在
浙江及江苏的重要渠道合作伙伴及两地分公司领
导。安盛保险首席健康险业务官周晞烨先生对安
盛保险健康险业务的发展与愿景作了清晰细致的
阐述。会上，安盛保险浙江分公司总经理何中晓与
安盛保险江苏分公司总经理吴波也分别在现场发
表了致辞。

线上解压咨询服务

作为健康险业务的增值服务，安盛保险联合企鹅
家庭医生推出线上解压咨询室，专家团队经国家
认证，7*14小时在线聆听快速响应，信息全程加密
保护隐私，解除心理压力。凡在5月15日-8月14日
期间购买指定安盛健康险产品，都有机会领取免
费1次1对1专享电话解压咨询服务。截止发刊时
间，已有992位新客户获得电话解压咨询服务。
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旨在推动公司健康险业务增长、协助机构转型的
“健行安盛”-- 健康险业务推广活动已于5月15日

吹响号角。下面，让我们一起盘点一下健行安盛大
记事：

杭州路演南京路演

上海路演广州路演
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健行安盛 ----健康险业务全国盛大路演

“健行安盛”健康险业务全国盛大路演已正式拉开
帷幕。自5月21日起相继在杭州、南京、上海、广州、
济南五座重点城市成功举办，并将在近期抵达北
京和深圳，共同见证安盛保险健康险事业之旅上
的每一次成功迈进。
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随后“健行安盛”健康险业务盛大路演于5月27日
及5月29日分别来到上海与广州两座国内超一线
城市。上海场出席嘉宾150位，广州场130位。每一
场路演活动均受到了当地嘉宾的热烈欢迎，也见
证了安盛健康险业务进程的重要时刻。
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上海场路演活动中，安盛天平拟任首席执行官朱
亚明女士出席并发表致辞，寄语并展望了安盛保
险健康险业务在中国市场的广阔前景。
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现场，安盛保险上海分公司总经理张晓宇与安盛
保险广东分公司总经理刘楚权也分别在现场发表
了致辞和对未来的展望。

此次线下路演活动充分体现了安盛保险的“从赔
付者到陪伴者”策略，通过在分公司面向渠道合作
伙伴的健康险路演活动，安盛健康险业务将迈向
新阶段。
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健康险社交媒体广告宣传
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安盛保险x网易数读联合发布中产阶级必盛白
皮书

安盛保险联合网易数读发布新中产必盛白皮书，
通过大数据全方位展现中国新中产阶级购买力、
事业发展、消费习惯以及健康管理相关画像。白皮
书清晰指出新中产的脆弱与两面性：光鲜亮丽背
后，一场大病就能将他们打回原形，从而引出盛放
人生·全球癌症医疗保险产品讨论，突出强调产品
依托全球先进技术，守护新中产健康与盛放的品
质。
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截止5月26日，白皮书在网易数读公众号、网易新
闻公众号、浪潮工作室公众号阅读量均破10万+，
并且在网易新闻客户端获得超万条的跟帖与讨
论。此外，白皮书在文末介绍了一支由安盛保险与
网易哒哒合作开发的必盛人生解谜H5小游戏，通
过找寻游戏中的线索，获得打开生命之门的钥匙，
充满趣味的互动玩法，全面体现全球癌症医疗险
产品特色，并引发参与者的深度思考。

H5可通过白皮书文末阅读原文链接或扫描下方二
维码进行体验。
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内部活动：健康险知识竞赛

5月15日，面向所有安盛员工的健康险知识竞赛活
动拉开帷幕。截至5月21日，企业微信入口共有602
名公司员工积极参与答题活动，微信公众号入口
吸引了5567名参与者，后台共收到多达3980张有
效成绩截图。活动结束后，企业微信入口共60名员
工通过自己的努力，金榜题名，获得知识竞赛大
奖，微信端口也有12名幸运伙伴赢取了丰厚的奖
品。
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这场知识竞赛帮助提升了员工及大众对安盛以及
健康险业务的认识和了解。今年将是安盛保险健康
险业务锐意进取的一年，相信在所有安盛人的共同
努力下，安盛保险定会稳步实现“从赔付者到陪伴
者”的愿景，助力客户盛放人生，稳步未来。

此外，通过朋友圈对外传递“健行安盛”的产品活
动，影响力最大的员工还将作为宣传大使获得“健
行”奖励，如榨汁机、体脂秤以及京东卡等。共有27
家分公司参与了这次活动，平均点赞量超过330，而
拔得头筹的员工更是获得了1153个赞。前五名分
公司分别为浙江、山西、山东、宁波、河南。恭喜你
们！

“在销售层面，也通过更加明确的竞赛机制，奖品奖
励，以及举办最佳销售的精英高峰会，激发了全员
销售热情。
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首发的两场路演活动到场嘉宾超过270人，包括在
浙江及江苏的重要渠道合作伙伴及两地分公司领
导。安盛保险首席健康险业务官周晞烨先生对安
盛保险健康险业务的发展与愿景作了清晰细致的
阐述。会上，安盛保险浙江分公司总经理何中晓与
安盛保险江苏分公司总经理吴波也分别在现场发
表了致辞。

线上解压咨询服务

作为健康险业务的增值服务，安盛保险联合企鹅
家庭医生推出线上解压咨询室，专家团队经国家
认证，7*14小时在线聆听快速响应，信息全程加密
保护隐私，解除心理压力。凡在5月15日-8月14日
期间购买指定安盛健康险产品，都有机会领取免
费1次1对1专享电话解压咨询服务。截止发刊时
间，已有992位新客户获得电话解压咨询服务。
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旨在推动公司健康险业务增长、协助机构转型的
“健行安盛”-- 健康险业务推广活动已于5月15日

吹响号角。下面，让我们一起盘点一下健行安盛大
记事：

扫码一览路演精彩照片
Scan the QR code for roadshow photos
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健行安盛 ----健康险业务全国盛大路演

“健行安盛”健康险业务全国盛大路演已正式拉开
帷幕。自5月21日起相继在杭州、南京、上海、广州、
济南五座重点城市成功举办，并将在近期抵达北
京和深圳，共同见证安盛保险健康险事业之旅上
的每一次成功迈进。
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随后“健行安盛”健康险业务盛大路演于5月27日
及5月29日分别来到上海与广州两座国内超一线
城市。上海场出席嘉宾150位，广州场130位。每一
场路演活动均受到了当地嘉宾的热烈欢迎，也见
证了安盛健康险业务进程的重要时刻。
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上海场路演活动中，安盛天平拟任首席执行官朱
亚明女士出席并发表致辞，寄语并展望了安盛保
险健康险业务在中国市场的广阔前景。
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现场，安盛保险上海分公司总经理张晓宇与安盛
保险广东分公司总经理刘楚权也分别在现场发表
了致辞和对未来的展望。

此次线下路演活动充分体现了安盛保险的“从赔
付者到陪伴者”策略，通过在分公司面向渠道合作
伙伴的健康险路演活动，安盛健康险业务将迈向
新阶段。

	����������������������������������������������
�����

健康险社交媒体广告宣传

���������������������������������������� ��������
���������
���������� ��­�������������

���� ���������� ���� �������� ����� 	�
�� �
������
��������� ��� ���� ������������ �
��������������
�
����������������������������������������������������
������ ����������� �
����� ������� �����
�������
�
�������������������������� ���������������
�����
�
­��
���� �������� ����� ���������� ���� �����������
��
���� ���� ��
� �
���������� ������ 
�� �������� ������
������������¨������������������������
��
�����������
�� ������� �������� �
���� �����
�� ������ ������� ������

������ �� ��������
�� ��
���� 
��� ���������
����
������� ­������� ��
������ �� ������������� ��������
�
����
������
����������
��������
����
������������
��
��������������������������������������
�

安盛保险x网易数读联合发布中产阶级必盛白
皮书

安盛保险联合网易数读发布新中产必盛白皮书，
通过大数据全方位展现中国新中产阶级购买力、
事业发展、消费习惯以及健康管理相关画像。白皮
书清晰指出新中产的脆弱与两面性：光鲜亮丽背
后，一场大病就能将他们打回原形，从而引出盛放
人生·全球癌症医疗保险产品讨论，突出强调产品
依托全球先进技术，守护新中产健康与盛放的品
质。
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截止5月26日，白皮书在网易数读公众号、网易新
闻公众号、浪潮工作室公众号阅读量均破10万+，
并且在网易新闻客户端获得超万条的跟帖与讨
论。此外，白皮书在文末介绍了一支由安盛保险与
网易哒哒合作开发的必盛人生解谜H5小游戏，通
过找寻游戏中的线索，获得打开生命之门的钥匙，
充满趣味的互动玩法，全面体现全球癌症医疗险
产品特色，并引发参与者的深度思考。

H5可通过白皮书文末阅读原文链接或扫描下方二
维码进行体验。
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内部活动：健康险知识竞赛

5月15日，面向所有安盛员工的健康险知识竞赛活
动拉开帷幕。截至5月21日，企业微信入口共有602
名公司员工积极参与答题活动，微信公众号入口
吸引了5567名参与者，后台共收到多达3980张有
效成绩截图。活动结束后，企业微信入口共60名员
工通过自己的努力，金榜题名，获得知识竞赛大
奖，微信端口也有12名幸运伙伴赢取了丰厚的奖
品。
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这场知识竞赛帮助提升了员工及大众对安盛以及
健康险业务的认识和了解。今年将是安盛保险健康
险业务锐意进取的一年，相信在所有安盛人的共同
努力下，安盛保险定会稳步实现“从赔付者到陪伴
者”的愿景，助力客户盛放人生，稳步未来。

此外，通过朋友圈对外传递“健行安盛”的产品活
动，影响力最大的员工还将作为宣传大使获得“健
行”奖励，如榨汁机、体脂秤以及京东卡等。共有27
家分公司参与了这次活动，平均点赞量超过330，而
拔得头筹的员工更是获得了1153个赞。前五名分
公司分别为浙江、山西、山东、宁波、河南。恭喜你
们！

“在销售层面，也通过更加明确的竞赛机制，奖品奖
励，以及举办最佳销售的精英高峰会，激发了全员
销售热情。
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首发的两场路演活动到场嘉宾超过270人，包括在
浙江及江苏的重要渠道合作伙伴及两地分公司领
导。安盛保险首席健康险业务官周晞烨先生对安
盛保险健康险业务的发展与愿景作了清晰细致的
阐述。会上，安盛保险浙江分公司总经理何中晓与
安盛保险江苏分公司总经理吴波也分别在现场发
表了致辞。

线上解压咨询服务

作为健康险业务的增值服务，安盛保险联合企鹅
家庭医生推出线上解压咨询室，专家团队经国家
认证，7*14小时在线聆听快速响应，信息全程加密
保护隐私，解除心理压力。凡在5月15日-8月14日
期间购买指定安盛健康险产品，都有机会领取免
费1次1对1专享电话解压咨询服务。截止发刊时
间，已有992位新客户获得电话解压咨询服务。
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旨在推动公司健康险业务增长、协助机构转型的
“健行安盛”-- 健康险业务推广活动已于5月15日

吹响号角。下面，让我们一起盘点一下健行安盛大
记事：
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健行安盛 ----健康险业务全国盛大路演

“健行安盛”健康险业务全国盛大路演已正式拉开
帷幕。自5月21日起相继在杭州、南京、上海、广州、
济南五座重点城市成功举办，并将在近期抵达北
京和深圳，共同见证安盛保险健康险事业之旅上
的每一次成功迈进。
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随后“健行安盛”健康险业务盛大路演于5月27日
及5月29日分别来到上海与广州两座国内超一线
城市。上海场出席嘉宾150位，广州场130位。每一
场路演活动均受到了当地嘉宾的热烈欢迎，也见
证了安盛健康险业务进程的重要时刻。
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上海场路演活动中，安盛天平拟任首席执行官朱
亚明女士出席并发表致辞，寄语并展望了安盛保
险健康险业务在中国市场的广阔前景。
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现场，安盛保险上海分公司总经理张晓宇与安盛
保险广东分公司总经理刘楚权也分别在现场发表
了致辞和对未来的展望。

此次线下路演活动充分体现了安盛保险的“从赔
付者到陪伴者”策略，通过在分公司面向渠道合作
伙伴的健康险路演活动，安盛健康险业务将迈向
新阶段。
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健康险社交媒体广告宣传
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安盛保险x网易数读联合发布中产阶级必盛白
皮书

安盛保险联合网易数读发布新中产必盛白皮书，
通过大数据全方位展现中国新中产阶级购买力、
事业发展、消费习惯以及健康管理相关画像。白皮
书清晰指出新中产的脆弱与两面性：光鲜亮丽背
后，一场大病就能将他们打回原形，从而引出盛放
人生·全球癌症医疗保险产品讨论，突出强调产品
依托全球先进技术，守护新中产健康与盛放的品
质。
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截止5月26日，白皮书在网易数读公众号、网易新
闻公众号、浪潮工作室公众号阅读量均破10万+，
并且在网易新闻客户端获得超万条的跟帖与讨
论。此外，白皮书在文末介绍了一支由安盛保险与
网易哒哒合作开发的必盛人生解谜H5小游戏，通
过找寻游戏中的线索，获得打开生命之门的钥匙，
充满趣味的互动玩法，全面体现全球癌症医疗险
产品特色，并引发参与者的深度思考。

H5可通过白皮书文末阅读原文链接或扫描下方二
维码进行体验。
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内部活动：健康险知识竞赛

5月15日，面向所有安盛员工的健康险知识竞赛活
动拉开帷幕。截至5月21日，企业微信入口共有602
名公司员工积极参与答题活动，微信公众号入口
吸引了5567名参与者，后台共收到多达3980张有
效成绩截图。活动结束后，企业微信入口共60名员
工通过自己的努力，金榜题名，获得知识竞赛大
奖，微信端口也有12名幸运伙伴赢取了丰厚的奖
品。
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这场知识竞赛帮助提升了员工及大众对安盛以及
健康险业务的认识和了解。今年将是安盛保险健康
险业务锐意进取的一年，相信在所有安盛人的共同
努力下，安盛保险定会稳步实现“从赔付者到陪伴
者”的愿景，助力客户盛放人生，稳步未来。

此外，通过朋友圈对外传递“健行安盛”的产品活
动，影响力最大的员工还将作为宣传大使获得“健
行”奖励，如榨汁机、体脂秤以及京东卡等。共有27
家分公司参与了这次活动，平均点赞量超过330，而
拔得头筹的员工更是获得了1153个赞。前五名分
公司分别为浙江、山西、山东、宁波、河南。恭喜你
们！

“在销售层面，也通过更加明确的竞赛机制，奖品奖
励，以及举办最佳销售的精英高峰会，激发了全员
销售热情。
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首发的两场路演活动到场嘉宾超过270人，包括在
浙江及江苏的重要渠道合作伙伴及两地分公司领
导。安盛保险首席健康险业务官周晞烨先生对安
盛保险健康险业务的发展与愿景作了清晰细致的
阐述。会上，安盛保险浙江分公司总经理何中晓与
安盛保险江苏分公司总经理吴波也分别在现场发
表了致辞。

线上解压咨询服务

作为健康险业务的增值服务，安盛保险联合企鹅
家庭医生推出线上解压咨询室，专家团队经国家
认证，7*14小时在线聆听快速响应，信息全程加密
保护隐私，解除心理压力。凡在5月15日-8月14日
期间购买指定安盛健康险产品，都有机会领取免
费1次1对1专享电话解压咨询服务。截止发刊时
间，已有992位新客户获得电话解压咨询服务。
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旨在推动公司健康险业务增长、协助机构转型的
“健行安盛”-- 健康险业务推广活动已于5月15日

吹响号角。下面，让我们一起盘点一下健行安盛大
记事：
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健行安盛 ----健康险业务全国盛大路演

“健行安盛”健康险业务全国盛大路演已正式拉开
帷幕。自5月21日起相继在杭州、南京、上海、广州、
济南五座重点城市成功举办，并将在近期抵达北
京和深圳，共同见证安盛保险健康险事业之旅上
的每一次成功迈进。
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随后“健行安盛”健康险业务盛大路演于5月27日
及5月29日分别来到上海与广州两座国内超一线
城市。上海场出席嘉宾150位，广州场130位。每一
场路演活动均受到了当地嘉宾的热烈欢迎，也见
证了安盛健康险业务进程的重要时刻。
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上海场路演活动中，安盛天平拟任首席执行官朱
亚明女士出席并发表致辞，寄语并展望了安盛保
险健康险业务在中国市场的广阔前景。
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现场，安盛保险上海分公司总经理张晓宇与安盛
保险广东分公司总经理刘楚权也分别在现场发表
了致辞和对未来的展望。

此次线下路演活动充分体现了安盛保险的“从赔
付者到陪伴者”策略，通过在分公司面向渠道合作
伙伴的健康险路演活动，安盛健康险业务将迈向
新阶段。
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健康险社交媒体广告宣传
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安盛保险x网易数读联合发布中产阶级必盛白
皮书

安盛保险联合网易数读发布新中产必盛白皮书，
通过大数据全方位展现中国新中产阶级购买力、
事业发展、消费习惯以及健康管理相关画像。白皮
书清晰指出新中产的脆弱与两面性：光鲜亮丽背
后，一场大病就能将他们打回原形，从而引出盛放
人生·全球癌症医疗保险产品讨论，突出强调产品
依托全球先进技术，守护新中产健康与盛放的品
质。
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截止5月26日，白皮书在网易数读公众号、网易新
闻公众号、浪潮工作室公众号阅读量均破10万+，
并且在网易新闻客户端获得超万条的跟帖与讨
论。此外，白皮书在文末介绍了一支由安盛保险与
网易哒哒合作开发的必盛人生解谜H5小游戏，通
过找寻游戏中的线索，获得打开生命之门的钥匙，
充满趣味的互动玩法，全面体现全球癌症医疗险
产品特色，并引发参与者的深度思考。

H5可通过白皮书文末阅读原文链接或扫描下方二
维码进行体验。
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内部活动：健康险知识竞赛

5月15日，面向所有安盛员工的健康险知识竞赛活
动拉开帷幕。截至5月21日，企业微信入口共有602
名公司员工积极参与答题活动，微信公众号入口
吸引了5567名参与者，后台共收到多达3980张有
效成绩截图。活动结束后，企业微信入口共60名员
工通过自己的努力，金榜题名，获得知识竞赛大
奖，微信端口也有12名幸运伙伴赢取了丰厚的奖
品。
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这场知识竞赛帮助提升了员工及大众对安盛以及
健康险业务的认识和了解。今年将是安盛保险健康
险业务锐意进取的一年，相信在所有安盛人的共同
努力下，安盛保险定会稳步实现“从赔付者到陪伴
者”的愿景，助力客户盛放人生，稳步未来。

此外，通过朋友圈对外传递“健行安盛”的产品活
动，影响力最大的员工还将作为宣传大使获得“健
行”奖励，如榨汁机、体脂秤以及京东卡等。共有27
家分公司参与了这次活动，平均点赞量超过330，而
拔得头筹的员工更是获得了1153个赞。前五名分
公司分别为浙江、山西、山东、宁波、河南。恭喜你
们！

“在销售层面，也通过更加明确的竞赛机制，奖品奖
励，以及举办最佳销售的精英高峰会，激发了全员
销售热情。
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首发的两场路演活动到场嘉宾超过270人，包括在
浙江及江苏的重要渠道合作伙伴及两地分公司领
导。安盛保险首席健康险业务官周晞烨先生对安
盛保险健康险业务的发展与愿景作了清晰细致的
阐述。会上，安盛保险浙江分公司总经理何中晓与
安盛保险江苏分公司总经理吴波也分别在现场发
表了致辞。

线上解压咨询服务

作为健康险业务的增值服务，安盛保险联合企鹅
家庭医生推出线上解压咨询室，专家团队经国家
认证，7*14小时在线聆听快速响应，信息全程加密
保护隐私，解除心理压力。凡在5月15日-8月14日
期间购买指定安盛健康险产品，都有机会领取免
费1次1对1专享电话解压咨询服务。截止发刊时
间，已有992位新客户获得电话解压咨询服务。
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安盛天平成为唯一进驻南通医保平台的外资财产
险公司，从6月1日起“卓越环球-智选住院计划”正
式纳入江苏省南通市个人医保账户支付商业健康
险产品。通过社保体系与商业保险相结合，为满足
广大客户差异化的医疗保障需求做出积极探索与
尝试！

随着中国银行保险业进一步对外开放，越来越多
全球成熟的管理经验、技术和精细化产品引入中
国市场，政府陆续出台政策，鼓励商业健康险与基
本医保有效衔接。感谢全球健康险事业部和南通
分支的同事们，在你们的积极行动下，越来越多的
中国客户能够有机会享受安盛国际水准、保障全
面、卓越高效的健康保障服务。

在商业医疗险纳入个人医疗账户后，参保职工可
以使用个人账户购买，或是直系亲属（包括配偶、
父母和子女）共同投保指定的健康险产品。“智选
住院”产品作为医保的补充，突破了传统“社保范
畴”局限，涵盖非社保药品、私人住院病房标准等
自费医疗项目；此外也突破传统医疗地域限制，解
决对于国内顶尖公立资源的限制；同时更提供了
多种医疗服务，以改善客户的就医体验。

通过为全球1.08亿客户提供量身定制的服务和解
决方案，安盛集团的使命是为人们更美好的生活
赋能。和安盛在一起，希望未来更多中国客户「盛
放人生，稳步未来」！

安盛天平“卓越环球 ‒ 智选住院计划”
正式纳入南通市个人医保账户
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作为非车转型项目培训管理的核心载体，非车学
园在5月13日正式与大家见面了！通过这一内部非
车学习和交流平台，所有员工尤其是机构的同事
们都可以互相分享学习知识财富和相关技能，深
入了解公司转型和非车业务，更好服务客户。

此时正是公司由规模导向、单一车险业务线的公
司向聚焦价值、业务多元的公司加速转型的关键
时期。目前非车学园已涵盖零售险、商业险、中高
端健康险（UMC）、高端健康险等各类专业产品课
程，以及销售、核保、理赔、营销等各类通用技能课
程，是非车知识学习的宝藏之地。

同时，非车险“金牌课程征集大赛”已经开启，希望
各机构积极行动，争做非车转型的领跑者，力争上
游做学园里的“尖子生”。

欢迎大家到非车学园报道学习，分享经验，希望你
们乐在其中，都会成为这一领域的专家。

助力业务加速转型，非车学园正式开
学！

https://elearning.axatp.com/oauth-provider/login/elearning/login.html?id=cmVzcG9uc2VfdHlwZT10b2tlbiZjbGllbnRfaWQ9ZWxlYXJuaW5nLXp4eSZyZWRpcmVjdF91cmk9aHR0cCUzQSUyRiUyRmVsZWFybmluZy5heGF0cC5jb20lMkZ6eHktc3R1ZGVudC13ZWIlMkYlMjNyZXNvdXJjZSUyRmNvdXJzZQ==
https://elearning.axatp.com/oauth-provider/login/elearning/login.html?id=cmVzcG9uc2VfdHlwZT10b2tlbiZjbGllbnRfaWQ9ZWxlYXJuaW5nLXp4eSZyZWRpcmVjdF91cmk9aHR0cCUzQSUyRiUyRmVsZWFybmluZy5heGF0cC5jb20lMkZ6eHktc3R1ZGVudC13ZWIlMkYlMjNyZXNvdXJjZSUyRmNvdXJzZQ==
https://elearning.axatp.com/oauth-provider/login/elearning/login.html?id=cmVzcG9uc2VfdHlwZT10b2tlbiZjbGllbnRfaWQ9ZWxlYXJuaW5nLXp4eSZyZWRpcmVjdF91cmk9aHR0cCUzQSUyRiUyRmVsZWFybmluZy5heGF0cC5jb20lMkZ6eHktc3R1ZGVudC13ZWIlMkYlMjNyZXNvdXJjZSUyRmNvdXJzZQ==
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5月22日下午， PMO联合IT 和财务团队，与全司各
团队的代表们一起度过了周五的欢乐下午茶时光。
借此机会，PMO介绍了2020年新的项目审批与管
理流程，现场大家在轻松的氛围中认真倾听，积极
互动，收获良多。

新项目审批与管理流程是公司转型中的重要一部
分。作为安盛的一员，新流程将帮助我们更好地融
入集团的项目管理制度，逐步培养项目管理的理念
和方法，未来也将在实践中逐步优化、完善。PMO、
IT和大财务也将持续在实践过程中为大家提供支
持。

感谢PMO、IT团队和财务团队将此项目落地中国！

2020新项目审批和管理流程上线啦！

BRANCH ACTIVITIES  公司动态

Training site
分享会现场



Meeting photo
会议合照
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4月28日，成都在线中心举行了江苏直销客户转型
项目第一批试点的启动会。成都在线中心也应顺
势而上，不断提升运营能力及健康险销售能力，以
更好地服务客户，成为公司转型的中坚力量。

会上，成都在线中心总经理沈咏表达了对公司转
型项目的支持以及对团队的鼓励。在不断变化的
市场环境下，公司转型已是必然趋势，只有转型才
能把握新的市场机遇，拓展新的业务版图。

感谢成都在线中心的积极行动！

成都在线中心江苏直销客户转型正式
开启！
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安盛中国首席执行官兼安盛天平董事长Xavier 
Veyry于5月21日参加了由《经济学人》杂志主办的
线上研讨会，与亚马逊AWS云服务首席科技官
Oliver Klein以及诺顿罗氏律师北京事务处合伙人
李晓蓓女士就人工智能和大数据赋能各行各业展
开讨论。

是次研讨会主要探讨了人工智能在不同行业的应
用和影响，对我们而言是一次很好的机会阐述安盛
在运用人工智能提升承保、定价及客户服务效率及
准确度的经验。比如在中国，在集团精细化机器学
习和人工智能技术支持的基础上，由IT团队支持，
理赔团队结合国情落地本土研发了反欺诈AI智能
解决方案，提升了运营了效率并斩获了国内保险科
技大奖。

Xavier同时详细讲述了人工智能科技对中国保险
业的影响，主要体现在两方面⸺理赔管理和健康
险领域。Xavier的发言重点还包括对未来健康管理
的展望，其中人工智能在推动定制化医疗健康服务
方面将是主要驱动力。 

研讨会回放请访问经济学人官方网站：HERE

当保险遇上人工智能 ⸺ 卫泽韦《经
济学人》线上谈

MEDIA COVERAGE  媒体报道

https://corporatenetwork.eventbank.com
https://corporatenetwork.eventbank.com
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五月，财经媒体《每日经济新闻》与Xavier进行了两
次采访 ⸺ 一次就安盛天平转型、健康策略和合
作的深度采访，以及在两会期间就后疫情时代成
为人民健康陪伴者的观点分享。

专访文章以《每经专访安盛中国首席执行官卫泽
韦：财险公司将从走量车险模式转型到以价值为
导向的多元化业务模式》为题，重点阐述了安盛天
平的业务转型及持续增长、健康险策略、与企鹅杏
仁的合作以及科技赋能的健康管理服务。这些观
点由主流门户网站和一些保险微信号进行了二次
传播。

在两会期间，《每经》编辑团队邀请了Xavier在其千
名企业家建言两会H5活动中献声建言，其中包括
了的专属页面、文章及海报和纸质版文章。Xavier
分享了安盛对中国经济发展的信心、安盛守护中
国客户健康的决心、与中国健康领域业务伙伴的
合作以及由“赔付者”转型为“陪伴者”的转型策略
。

通过这些媒体报道，我们能够将健康策略、业务优
势和对中国市场的展望传递至更多的中国客户。
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《每日经济新闻》专访Xavier

http://www.nbd.com.cn/articles/2019-01-24/1294493.html


EMPLOYEE SPOTLIGHT  员工风采

何总您好，请简单介绍一下您自己和您在安盛
天平的工作经历？

大家好，我是何中晓，刚刚庆祝入职12周年，非
常开心也非常骄傲。我服务过唐山中心支公司、
河北分公司、总公司直销事业部，目前担任浙江
分公司总经理。

平时我喜欢阅读、游戏和徒步。
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这次健康险的全国路演，首站杭州，浙江分公司
在“健行安盛”中的角色可否详细介绍一下？

“健行安盛”是公司转型的重要组成，浙江分公司
非常愿意成为一名“探路者”。这也是我向总部申
请，把健康险全国路演第一站放在杭州的原因。
浙江分公司作为非车试点机构之一，探索适合公
司转型在机构端的落地模式，是我们的重要使命

您对此次健康险路演有何感受？浙江的经销商和
经纪人有何反馈？

本次路演无论从展现形式，还是传导内容上都完
美的诠释了AXA的全球品牌和“客户至上”的价
值观。在这里，我要为总公司健康险事业部和品
牌部的伙伴们点赞。路演结束，我们对所有的经
销商、经纪人进行了跟进，反响非常热烈。消费者
对健康险的旺盛需求和我们公司健康险多元化
的产品布局，使经销商和经纪人都相信能为他们
的客户带来更多的价值。这次健行安盛的路演活
动，不仅增强了大家对安盛这一国际品牌的认
知，也鼓舞了大家对于未来更好的展业合作的信
心。

您对我们目前的业务转型以及非车落地机构在
浙江落地的情况以及心得？

转型对任何组织都是一条艰难之路，但正因为艰
难才会有巨大的收获。

在浙江，我们首先对浙江的财产险市场进行了深
入全面的调研，也尝试了一些客户需求洞察方面
的工作。其次，我们整合了机构的现有资源，梳理
出一条可行的非车险落地路径。目前，各项工作
进展顺利。
  

This month, we have interview Zhejiang 
branch’s general manager, Mr. Zhongx-
iao HE, who shared his views on Health 
in Action distributor roadshow pregame, 
and his vision towards AXA’s health 
business in China. 

本月，编辑部采访了浙江分公司总经理何中晓
何总，听他与我们分享健康险的全国路演杭州
首战告捷的心得，以及他对安盛在中国发展健
康险的展望。
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我的心得是：相信自己、相信团队，员工转型是
公司业务转型和非车发展的有力支撑。

公司除了战略上的转型以外，目前也在推进集
团价值观的落地，其中“客户至上”位于公司四
个核心价值之首，兑现对客户承诺的重要性可
见一斑。可否谈谈在公司转型之际，您对安盛在
中国未来发展、服务客户的畅想？

中国正在发生重大的变革，中国人的消费需求
也处于迅猛提升的重要阶段，我们公司“客户至
上”的价值观，必将引起社会的共鸣。而安盛全
球市场的专业知识和成熟经验又是我们服务客
户和公司发展的有力保障。 中国是一个人口大
国，从公司的价值观出发，保持初心，完全顺应
当下社会的服务需求，我个人对安盛以健康险
为主导的多元化在中国的发展充满信心。



何总您好，请简单介绍一下您自己和您在安盛
天平的工作经历？

大家好，我是何中晓，刚刚庆祝入职12周年，非
常开心也非常骄傲。我服务过唐山中心支公司、
河北分公司、总公司直销事业部，目前担任浙江
分公司总经理。

平时我喜欢阅读、游戏和徒步。
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这次健康险的全国路演，首站杭州，浙江分公司
在“健行安盛”中的角色可否详细介绍一下？

“健行安盛”是公司转型的重要组成，浙江分公司
非常愿意成为一名“探路者”。这也是我向总部申
请，把健康险全国路演第一站放在杭州的原因。
浙江分公司作为非车试点机构之一，探索适合公
司转型在机构端的落地模式，是我们的重要使命

您对此次健康险路演有何感受？浙江的经销商和
经纪人有何反馈？

本次路演无论从展现形式，还是传导内容上都完
美的诠释了AXA的全球品牌和“客户至上”的价
值观。在这里，我要为总公司健康险事业部和品
牌部的伙伴们点赞。路演结束，我们对所有的经
销商、经纪人进行了跟进，反响非常热烈。消费者
对健康险的旺盛需求和我们公司健康险多元化
的产品布局，使经销商和经纪人都相信能为他们
的客户带来更多的价值。这次健行安盛的路演活
动，不仅增强了大家对安盛这一国际品牌的认
知，也鼓舞了大家对于未来更好的展业合作的信
心。

您对我们目前的业务转型以及非车落地机构在
浙江落地的情况以及心得？

转型对任何组织都是一条艰难之路，但正因为艰
难才会有巨大的收获。

在浙江，我们首先对浙江的财产险市场进行了深
入全面的调研，也尝试了一些客户需求洞察方面
的工作。其次，我们整合了机构的现有资源，梳理
出一条可行的非车险落地路径。目前，各项工作
进展顺利。
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我的心得是：相信自己、相信团队，员工转型是
公司业务转型和非车发展的有力支撑。

公司除了战略上的转型以外，目前也在推进集
团价值观的落地，其中“客户至上”位于公司四
个核心价值之首，兑现对客户承诺的重要性可
见一斑。可否谈谈在公司转型之际，您对安盛在
中国未来发展、服务客户的畅想？

中国正在发生重大的变革，中国人的消费需求
也处于迅猛提升的重要阶段，我们公司“客户至
上”的价值观，必将引起社会的共鸣。而安盛全
球市场的专业知识和成熟经验又是我们服务客
户和公司发展的有力保障。 中国是一个人口大
国，从公司的价值观出发，保持初心，完全顺应
当下社会的服务需求，我个人对安盛以健康险
为主导的多元化在中国的发展充满信心。



何总您好，请简单介绍一下您自己和您在安盛
天平的工作经历？

大家好，我是何中晓，刚刚庆祝入职12周年，非
常开心也非常骄傲。我服务过唐山中心支公司、
河北分公司、总公司直销事业部，目前担任浙江
分公司总经理。

平时我喜欢阅读、游戏和徒步。
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这次健康险的全国路演，首站杭州，浙江分公司
在“健行安盛”中的角色可否详细介绍一下？

“健行安盛”是公司转型的重要组成，浙江分公司
非常愿意成为一名“探路者”。这也是我向总部申
请，把健康险全国路演第一站放在杭州的原因。
浙江分公司作为非车试点机构之一，探索适合公
司转型在机构端的落地模式，是我们的重要使命

您对此次健康险路演有何感受？浙江的经销商和
经纪人有何反馈？

本次路演无论从展现形式，还是传导内容上都完
美的诠释了AXA的全球品牌和“客户至上”的价
值观。在这里，我要为总公司健康险事业部和品
牌部的伙伴们点赞。路演结束，我们对所有的经
销商、经纪人进行了跟进，反响非常热烈。消费者
对健康险的旺盛需求和我们公司健康险多元化
的产品布局，使经销商和经纪人都相信能为他们
的客户带来更多的价值。这次健行安盛的路演活
动，不仅增强了大家对安盛这一国际品牌的认
知，也鼓舞了大家对于未来更好的展业合作的信
心。

您对我们目前的业务转型以及非车落地机构在
浙江落地的情况以及心得？

转型对任何组织都是一条艰难之路，但正因为艰
难才会有巨大的收获。

在浙江，我们首先对浙江的财产险市场进行了深
入全面的调研，也尝试了一些客户需求洞察方面
的工作。其次，我们整合了机构的现有资源，梳理
出一条可行的非车险落地路径。目前，各项工作
进展顺利。
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我的心得是：相信自己、相信团队，员工转型是
公司业务转型和非车发展的有力支撑。

公司除了战略上的转型以外，目前也在推进集
团价值观的落地，其中“客户至上”位于公司四
个核心价值之首，兑现对客户承诺的重要性可
见一斑。可否谈谈在公司转型之际，您对安盛在
中国未来发展、服务客户的畅想？

中国正在发生重大的变革，中国人的消费需求
也处于迅猛提升的重要阶段，我们公司“客户至
上”的价值观，必将引起社会的共鸣。而安盛全
球市场的专业知识和成熟经验又是我们服务客
户和公司发展的有力保障。 中国是一个人口大
国，从公司的价值观出发，保持初心，完全顺应
当下社会的服务需求，我个人对安盛以健康险
为主导的多元化在中国的发展充满信心。




